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4 "'OURTOOLS

TourTools nasce nel 2007 dall’'incontro di due
competenze complementari: I'analisi delle ricerche
di mercato, con unavisione strategica orientataa

=101 Google
obiettivi concrelti e mismlJrabiIi, elo sviluppo tet.?nico, P re mier Pa rtner
colvson fomonalo mosatve, 1 one dal 2025 rappresenta
Quando TourTools nasce, il marketing digitale un impo rta nte

eramolto diverso da quello che conosciamo oggi.

| social network stavano muovendo i primi passi, trag ua rdo del nost ro

Google Ads iniziava a trasformare ilmodo difare

pubblicita e molte aziende guardavano al digitale pe rco rso .

come auna grande opportunita, senza pero avere
gli strumenti per comprenderlo davvero.

Neglianniil panorama & cambiato radicalmente. A questo siaggiunge 'invito ricevuto da Google e
Sono arrivati nuovi canali, nuove tecnologie, TikTok nelle loro sedi di Dublino, un’occasione di
I'e-commerce, la marketing automation e oggi confronto diretto che cipermette diconsolidare le
I'intelligenza artificiale. partnership e rimanere costantemente aggiornati

sull’evoluzione delle piattaforme.
Una cosa erimastaimmutata. Le aziende hanno

bisogno diun partner capace di aiutarle a distinguere
cio che e utile da cid che & soltanto una moda.

~~
Per questo TourTools continua a fare lo stesso lavoro J
daoltre 20 anni: trasformare la complessita del Google Partner
marketing in un percorso chiaro, misurabile
e orientato alla crescita.




Tools rappresenta
I’aspetto tecnico:
strumenti, piattaforme
[ | e tecnologie integrate
e adattate sumisura per
L y A N I M A D I Tourrappresentala trasformare la strategia
guida strategica che in azioni pratiche e
accompagnainostriclienti
T O U R T O O L S verso risultati concreti,
attraverso efficaci
campagne dimarketing
digitale, misurabili e capaci
digenerare valore reale.

orientate alrisultato.

L’integrazione di questi due approcciha permesso

a TourTools diposizionarsi come un’agenzia di performance
marketing unica nel suo genere: suggeriamo larotta,
pianifichiamo la strategia e ciimpegniamo arealizzarla

nel modo pil efficace possibile.
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LAVORARE
CON TOURTOOLS

Quando iniziamo un nuovo progetto partiamo dalla
direzione che 'azienda vuole prendere.

Da qui analizziamo il mercato, il comportamento delle
persone, gli obiettivi di business e i datidisponibili.
Ognidecisione nasce da questo processo.

Preferiamo strategie costruite sumisura, perché ogni
azienda ha esigenze, risorse e obiettivi specifici.

Ogni mercato ha dinamiche diverse, ogni
organizzazione harisorse differenti e ogni obiettivo
richiede un percorso dedicato.

Perquestoil nostro lavoro consiste nel creare le
condizioni perché ogni attivita produca unrisultato
concreto.
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Cosasignifica
produrre risultati
concreti?

Significa misurare il valore generato dal
marketing attraverso indicatorilegati al
business: il fatturato prodotto dalle attivita
digitali, la qualita deilead acquisitie la
capacita ditrasformare le opportunitain
risultaticommerciali, analizzando tassi di
conversione e performance lungo tuttoiil
customerjourney.
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PROGETTIAMO E PIANIFICHIAMO
FACENDOCI GUIDARE DAI DATI

Abbiamo una grande esperienza nellaraccolta e nella
configurazione dei dati di navigazione. Gestiamo
Google Tag Manager nelrispetto delle indicazioni dei
DPO dimedie e grandi aziende, per rendere misurabili
e tracciabilile azioni degli utenti nei diversi ambienti
digitali.

Siamo specializzatiin piani di misurazione e
configurazioni di tracciamento server-side, per
rendere la web analytics funzionale allo sviluppo di
strategie di digital marketing efficaci, nel rispetto del
GDPR e del consenso degli utenti.

Perelaborare le strategie affianchiamo i dati diweb
analytics a quelli di business intelligence forniti dai
clienti, integriamo Piattaforme di advertising coniil

CRM dell’azienda, cosida profilare e segmentare conla

massima cura il pubblico daraggiungere.

La nostra forza & la capacita diunire competenze
tecniche avanzate, visione strategica e attenzione
all’innovazione, progettando campagne che si
distinguono per efficacia e misurabilita.

Sappiamo tradurre le campagne offline in strategie
online coerenti, mantenendo forza e impatto nel
passaggio traicanali. Lo facciamo creando contenuti
divalore, capacidicoinvolgere, ispirare e convertire il
pubblico online.




Google

Tag Manager ] : :

ONFIGURAZIONI
OGLE TAG MANAGER
GESTITE

LEAD QUALIFICATI ACQUISITI

+3 milioni €

GESTITIIN ADV

Per noiunlead non é il punto di arrivo,
ma l’inizio di una relazione commerciale.

Per questo integriamo Intelligenza
Artificiale e Marketing Automation nei
processidivendita, automatizzando
I'assegnazione dei contatti, i follow-up
e le comunicazioni tramite WhatsApp,
e-mail e SMS. Cosiil marketing dialoga
con larete commerciale, riduce i tempi
dirisposta e aumenta le probabilita
ditrasformare ogni opportunitainun
risultato concreto.
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COLLABORIAMO
ONLINE

Possiamo lavorare coni clienti ovunque si trovino.
Collaboriamo online e liraggiungiamo dove serve,
garantendo un supporto costante e una collaborazione
continua.

Specializzazioni e Vocazioni Core

Lead Generation per I’Education & High-Ticket

trategie dieCommerce marketing & Scaling
Internazionalizzazione B2B & Industriale

Performance marketing per Turismo & Hospitality
Advanced analytics & Tracking architecture

Marketing automation & CRM Integration

QUALITA
ESOLUZIONI
SU MISURA

Ogni azienda ha una storia diversa.

Per questo preferiamo ascoltare, comprendere gli
obiettivi e costruire insieme un percorso coerente
conladirezione chel'impresavuole prendere.

IInostro lavoro & aiutare le aziende a costruire
strategie che producano valore, oggi e nel tempo.
Ilnostro marketing e progettato per adattarsialle
preferenze in evoluzione e ai comportamenti dei
consumatori, sia online che offline.

\ proposito di
ymportamenti
| consumatori

Percomprendere il futuro non basta osservare
il presente. Per questo realizziamo ogni anno
Generazioni Inside, il nostro report proprietario
che analizza I’evoluzione dei comportamenti
digitalie delle persone, trasformando dati
ericercaininsight strategici per aiutare le
aziende a prendere decisioni pil consapevoli.

Scopridipi ®» GenerazioniInside



http://dynqrcode.devel1.tourtools.eu/read.php?id=2FXaM
http://dynqrcode.devel1.tourtools.eu/read.php?id=2FXaM
http://dynqrcode.devel1.tourtools.eu/read.php?id=2FXaM
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METODOLOGIA

CONVERGENZA
DELLE PIATTAFORME

UN MARKETING
CHE SI ADATTA
AL CAMBIAMENTO

Ilmercato evolve velocemente e con esso cambiano

le abitudini dei consumatori. Le nostre strategie sono
pensate per essere flessibili, pronte ad adattarsi ai
cambiamenti e a garantire continuita dirisultato.
Trasformiamo gli obiettivi aziendali in percorsi di crescita
concreti, in qualsiasi settore.

L’'intelligenza artificiale cambiera ancorail marketing.
Cambieranno glialgoritmi, i canali,i comportamenti delle
persone, I'esperienza utente lungo tutto il customer
journey e gli strumenti che utilizziamo ogni giorno.
Continuera a fare la differenza la capacita diinterpretare
il cambiamento prima degli altri, trasformandoi datiin
conoscenza e laconoscenzain decisioni.

E questoil ruolo che vogliamo avere per le aziende che
ciscelgono: essere il partner che le aiuta a crescere con
metodo, continuita e consapevolezza.

Account e piattaforme:

una proprieta del cliente

Le tecnologie che sviluppiamo diventano un patrimonio
dell’azienda. Per questo realizziamo soluzioni su misura
e operiamo esclusivamente su account e piattaforme
di proprieta del cliente, garantendo trasparenza,
autonomia e la continuita di un investimento destinato a
generare valore nellungo periodo.
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MISSION

La nostrapromessa
e semplice e ambiziosa:
quidare le aziende verso
risultati dibusiness
concreti attraverso
strategie ben progettate
e strumenti tecnici

di alto livello.

)
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Collaboriamo con grandi agenzie e PMI per
campagne ADV, sviluppo e-commerce e
ottimizzazione delle performance.

Sviluppiamo soluzioni per campagne diadvertising
online, sitiweb e canalisocial, con'obiettivo di
coinvolgereil pubblico, favorire I'interazione e
creare touchpoint utililungo tutto il percorso di
relazione conl'azienda.

OGGI
TOURTOOLS

E SINONIMO

DI ECCELLENZA
NEL PERFORMANCE
MARKETING

In TourTools mettiamo a disposizione la nostra
esperienza peraccompagnareiclientiinun
percorso di crescita, offrendo:

|

ani d’azione chiari
er trasformare gli
biettivi di business
nrotte di crescita
concrete

di tracciamento
dei dati sumisura

all 2
CONSULENZA NFRASTRUTTURE PERFORMANCE
- PIANIFICAZIONE TIETRACCIAMENTI MARKETING
STRATEGICA AVANZATI E SCALABILITA
Analisi dei dati Implementazione Gestione
e definizione di di architetture licampagne ADV

‘unnel verticalizzati
per generare lead
ualificati e vendite
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Vogliamo essere un ponte
che connette in modo autentico
domanda e offerta, mettendo
al centro la soddisfazione
dientrambe le parti e la creazione
divalore reciproco.



CREDIAMO IN UN
MARKETING ETICO
E SOSTENIBILE,

IN GRADO DI
CREARE VALORE
REALE PER AZIENDE
E PERSONE

Attraversostrategie di digital marketing, aiutiamo le
persone a trovare le soluzioni che stanno cercando,
facendo loro da guida verso cio che davvero risponde
alle loro esigenze. Allo stesso tempo, supportiamo

le aziende nelraggiungere iloro obiettivi, creando
relazioni solide e basate sulla fiducia.

Lavoriamo inun mercato dove il successo delle
aziende dipende dalla capacita di comprendereil
proprio pubblico. Crediamo che il marketing digitale
sia cio che & sempre stato il marketing: un processo
di conoscenza, relazione e crescita.

Per questo lavoriamo affinché ogniimprenditore
possaleggere i propridati con la stessa naturalezza
con cuioggilegge un bilancio aziendale, trasformando
numeri e informazioniin decisioni concrete. Vogliamo
rendere i nostri clienti ogni giorno pit consapevoli.

INCLUSIVITA
COME VALORE
FONDAMENTALE

In TourTools crediamo che l'inclusivita sia una forza
capacediarricchire le persone, le aziende e la societa.
Celebrare e valorizzare le differenze contribuisce a
costruire un mondo pil equo erispettoso.

Promuoviamo una comunicazione inclusiva, libera da
stereotipi e pregiudizi, perché siamo convinti che ogni
messaggio abbiail potere diinfluenzare positivamente
le relazioni e le percezioni. Per noi, fare marketing
significa anche essere responsabiliverso le persone e
valori che rappresentano.

L'inclusione € un principio e un dovere etico che guida
le nostre strategie e il nostro modo dilavorare, per
generare un impatto positivo su tutte le persone
coinvolte neinostri progetti.
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PIU DI
UN’AGENZIA .

Esiste una differenza
sostanziale tra un fornitore
e un partner.

Un fornitore esegue cio che
vienerichiesto. Un partner
aiuta a valutare se quella
richiesta sia davvero la
sceltamigliore possibile.

Abbiamo scelto di essere
un partner.




SIAMO
ORGOGLIOSI DI
OGNI PARTNERSHIP
CHE ABBIAMO
COSTRUITO
EMOTIVATI

A CREARE VALORE
IN OGNI NUOVA
COLLABORAZIONE

Un punto di confronto. Una presenza costante.

Un team che lavora con continuita insieme all’azienda,
condividendo visione e lavorando per gli stessi
obiettivi. Il nostro successo coincide con la crescita
del cliente, anno dopo anno.

Collaboriamo con grandi agenzie, PMI e realta
innovative che condividono la nostra visione di
crescita strategica e sostenibile. Ogni progetto
cherealizziamo e il risultato di un dialogo costante

e diun approccio sumisura, pensato perraggiungere
obiettivi concreti e misurabili.

IL VALORE
CHE PORTIAMO
ALLE AZIENDE

Le aziende sirivolgono a TourTools quando vogliono
crescere, desiderano acquisire nuovi clienti, aumentare
le vendite, migliorare la notorieta del proprio marchio
orendere pil efficiente il proprio investimento nel
marketing.

Ilnostro compito & trasformare questi obiettivi
inun piano dilavoro concreto e nella sua operativita.

Utilizziamo i dati per capire dove intervenire, costruiamo
strategie personalizzate, misuriamo ognirisultato
eaccompagniamoil cliente lungo tuttoil percorso.
Ciinteressa cheil cliente comprenda perché stiamo
facendo una determinata scelta e qualibeneficiportera
al suo business. Un cliente informato prende decisioni
migliori. E decisioni migliori generano risultati migliori.
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ILNOSTRO
MANIFESTO .

Crediamo che la fiducia
si costruisca prima
ancora deirisultati.

Crediamo nella
trasparenza

e nella sincerita, anche
quando significa indicare
una strada diversa

da quellaintrapresa
dall’azienda.

Crediamo che ogni
investimento debba
avere un obiettivo
preciso e che ogni
risultato debba poter
essere misurato.



Crediamo nella
pianificazione, perché
nessuna azienda cresce
improvvisando.

Crediamo nella

qualita dellavoro
quotidiano, fatta di
metodo, confronto e
miglioramento continuo.

Crediamo nelrispetto del
lavoro altrui, nel dialogo
aperto e costruttivo

e nell’impegno per
ottenereirisultati nei
limiti del perimetro
concordato.

Crediamo chela
tecnologia abbia valore
solo quando aiutale
persone alavorare
meglio.

Crediamo
nell’intelligenza
artificiale come
acceleratore delle
competenze umane
e delle capacita
decisionali.

B v

Crediamo nelle relazioni
costruite nel tempo,
perche i progetti migliori
nascono dalla fiducia
reciprocaedaun
confronto continuo.

Crediamo cheirisultati
migliori nel digital
marketing arrivino con
il tempo, la capacita

di perseverare e dinon
mollare mai.

Soprattutto, crediamo
che dietro ogni dato ci
siano persone, aziende
e obiettivi che meritano
rispetto.
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Google Partner

Rendimento

TourTools s.r.l. hamantenuto un punteggio di
ottimizzazione pari ad almeno il 70%. Cio indica che ha
configurato gliaccount dei propri clientiin modo da
ottenere unrendimento ottimale.

Spesa

Negli ultimi 90 giorni, TourTools s.r.l. ha investito almeno
10.000 $ nella spesa pubblicitaria. Cio dimostrala sua
capacita diaiutareiclienti aidentificare sempre le nuove
opportunita dicrescita e di sostenere costantementeiil
loro successo.

Certificazioni

TourTools s.r.l. haindicato di avere 3 Account Strategist, di
cuialmeno il 50% ha dimostrato competenze nell’utilizzo
di Google Ads ottenendo le certificazioni appropriate.

=
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Google Partner

SIAMO GOOGLE PREMIER PARTNER DAL 2025

Questo prestigioso riconoscimento, che cicolloca
nel 3% delle migliori agenzie Google Partnerin Italia,
¢ la conferma delle nostre competenze strategiche

e tecniche e della capacita dell’agenzia di fornire
risultati concreti e misurabili.
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Digital Marketing & Analytics
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